
Ihre Aufgaben Ihr Profil

▪ Verantwortung für Neukundengewinnung und

Umsatzwachstum

▪ Betreuung der Bestandskunden mit Fokus auf

Wachstum

▪ Aktive Akquise neuer Partner und Kunden in

definierten Zielmärkten

▪ Aufbau und Entwicklung eines internationalen

Partnernetzwerks

▪ Umsetzung von Vertriebs- und

Wachstumsstrategien

▪ Durchführung von Präsentationen,

Kundenterminen und Marketingaktionen

▪ Repräsentation des Unternehmens auf Messen

und Events

	

             



Verstärken Sie unser Team am Standort 83071 Stephanskirchen als

Sales Manager RFID (m/w/d)

Was wir Ihnen bieten

▪ Vielfältiges und innovatives Arbeitsumfeld, in dem
Sie etwas bewegen können

▪ Unbefristeter Arbeitsvertrag

▪ Firmenwagen auch zur privaten Nutzung

▪ Flexible Arbeitszeitregelung

▪ Möglichkeit zum mobilen Arbeiten

▪ Individuelle Weiterbildungsangebote

Nun sind Sie am Zug – bewerben Sie sich 

jetzt!

Wir sind gespannt auf Ihre aussagekräftigen  

Bewerbungsunterlagen an:

jobs@kathrein-solutions.com 

KATHREIN Solutions GmbH

Kronstaudener Weg 1

83071 Stephanskirchen

www.kathrein-solutions.com

▪ Erfolgreich abgeschlossenes betriebswirtschaftliches

oder technisches Studium bzw. vergleichbare

Qualifikation

▪ Mehrjährige Erfahrung im B2B-Vertrieb, idealerweise

im technologieorientierten Umfeld

▪ Ausgeprägte Hunter-Mentalität sowie starke

Kommunikations- und Verhandlungsfähigkeiten

▪ Fähigkeit, komplexe technische Lösungen

zielgruppengerecht zu vermitteln

▪ Hohe Reisebereitschaft (ca. 50 %)

▪ Technisches Verständnis sowie Kenntnisse in Hard- 

und Software, insbesondere Auto-ID und RFID von

Vorteil

▪ Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort

und Schrift




