
Verstärken Sie unser Team am Standort 83071 Stephanskirchen ·  Vollzeit  ·  ab sofort

(Senior) Inside Sales Manager (m/w/d)

Enabling Technologies for Digital Transformation

Ihre Aufgaben Ihr Profil

Was wir Ihnen bieten

▪ Sie qualifizieren eingehende Anfragen und entscheiden, 

was daraus wird

▪ Sie führen eigene Kampagnen zur Reaktivierung inaktiver 

Kunden durch

▪ Sie recherchieren Zielunternehmen und bereiten die 

Ansprache für den Außendienst vor

▪ Sie führen Erstgespräche am Telefon und vereinbaren 

Termine für unsere Sales Manager

▪ Sie erstellen Angebote und verfolgen sie nach, bis eine 

Entscheidung fällt

▪ Sie betreuen Kunden und Standardgeschäfte 

eigenverantwortlich bis zum Abschluss

▪ Sie halten unsere Kunden- und Vertriebsdaten im CRM 

aktuell und belastbar

▪ Sie unterstützen bei Kampagnen, Messenachbereitung 

und Kundenveranstaltungen

▪ Sie arbeiten eng mit Außendienst, Auftragsabwicklung 

und Marketing zusammen

▪ Mehrjährige Erfahrung im Vertriebsinnendienst oder im 

telefonischen Vertrieb erklärungsbedürftiger Produkte

▪ Sie greifen zum Hörer, auch wenn niemand auf Ihren 

Anruf wartet – und Sie tun es täglich

▪ Nachweisbare Erfolge in der Qualifizierung und 

Entwicklung von Anfragen bis zum Abschluss

▪ Sie erkennen, aus welcher Anfrage etwas wird und aus 

welcher nicht, und handeln entsprechend

▪ Sorgfalt bei Angeboten, Daten und Nachverfolgung – hier 

entscheidet sich, ob aus Anfragen Aufträge werden

▪ Technisches Verständnis und die Bereitschaft, unsere 

Produkte wirklich zu durchdringen

▪ Sicherer Umgang mit CRM-Systemen und MS Office

▪ Verhandlungssicheres Deutsch und Englisch

▪ Sie gestalten mit. Wir stellen unsere Organisation gerade 

neu auf, und wer Verantwortung übernimmt, bekommt 

sie – schnell und ohne Wartezeit

▪ Eine eigenverantwortliche Rolle mit klarer 

Entwicklungsperspektive in den Außendienst

▪ Enge Zusammenarbeit mit Vertrieb, Marketing und 

Produktmanagement

▪ Wettbewerbsfähiges Gehaltspaket, das sich am Markt und 

an Kompetenzen orientiert, nicht an der 

Betriebszugehörigkeit

▪ Flexible Arbeitszeiten und mobiles Arbeiten

jobs@kathrein-solutions.com

KATHREIN Solutions GmbH

Kronstaudener Weg 1

83071 Stephanskirchen

www.kathrein-solutions.com

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung an:

Die KATHREIN Solutions GmbH entwickelt und fertigt Systeme zur automatischen Identifikation. Unser Portfolio umfasst RAIN UHF RFID-

Reader, Antennen und Echtzeit-Ortungssysteme für Industrie, Logistik, Verkehr und Automotive. Als Teil der KATHREIN-Gruppe verbinden

wir über 100 Jahre Erfahrung in der Hochfrequenztechnik mit der Beweglichkeit eines mittelständischen Unternehmens. Unsere Kunden

sind Systemintegratoren und Endanwender in ganz Europa.
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